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CASO ESTUDIO — PIZZERIA IBIZA BENIDORM

Negocio familiar de comida rapida.

Abierto al cliente 24x7 = 365 dias del afio, 3 turnos al
dia =2 3-9 empleados.

Personal muy bien formado en cocina y atencion al
cliente, con escasa formacion digital.

Facturacion aproximada < 0.5 MM<€/afio.
Excelente ubicacion, clientela Inglesa.

El empresario esta por crecer y con hambre de
gestionar mejor su negocio.
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ESTATUS DEL NEGOCIO = NIVEL

Caja Gestion manual: F|:|_\
B V 4 e :
Y —  Contabilidad Excel = contable dasiCo _
O pe raCiones Turnos, bonificaciones, permisos y vacaciones
Forma " Productos de Calidad b\
de atraer —- Buen Servicio Ba SICO @
Clientes Boca a boca, llamadas telefénicas
" Establecer su linea base en Verano @
Motor - Aumentar ventas en temporada baja Creat IVO %(%%
Duplicar su negocio
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PLAN DE TRANSFORMACION DIGITAL
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1 Caja — FINANZAS 2 Ventas — PUBLICIDAD 4 AUTONOMIA - Negocio
Aplicaciones: Estacionalidad: Velocidad:
Yantarplus, REVO, SQUARE Reducir la brecha Innovar, gerenciar, dirigir
Comparativa: Clientes: Legislacion:
e Linea Base, Huella Co2, créditos
Renglones Fidelizacion
Expansion:
Seleccidn: Producto: . .
— B Al tener el negocio optimizado
Transparencia, credibilidad Promociones >20%, se pueden abrir nuevas
sucursales
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CURSO DE GESTORES GDT
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